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Aguilar gonzález
	perfil profesional

	
	
Estudios: Egresando de Ingeniería en Gestión Comercial / Curso de Ventas.
Cargo: Gestor Comercial. Responsable de administrar, ejecutar y controlar cuentas de clientes y cartera de productos. 
· [bookmark: _GoBack]Funciones: Implementar, ejecutar el plan comercial en oficinas centrales y gestionar en puntos de venta, controlando a jefes de equipo y mercaderistas, en función de garantizar la operacionalización y cumplimiento de los objetivos.  
Competencias: Analizar, identificar y solucionar problemas, detectar y concretar oportunidades de negocio, rápida adaptación a políticas y equipos de trabajo.
Habilidades: Empático, alto espíritu de colaboración, con habilidades de autoaprendizaje, comunicación e interacción, con seguridad y confianza en sí mismo.
Logros: Fidelizar y crear vínculos con los clientes, formar y cohesionar equipos de trabajo comprometidos, operacionalizar eficazmente los planes comerciales, maximizando su rentabilidad. 

	Experiencia laboral

	

	2011 – Enero a Diciembre 2012      Tresmontes Lucchetti S.A.      Santiago
Gestor Comercial 
· Representante comercial. Responsable de implementar correctamente los planes y estrategias comerciales en los puntos de ventas (promociones, lay-out, planogramas y flujogramas), identificando oportunidades de negocio que aporten a la eficiencia y rentabilidad de la Compañía. Mantener una fluida comunicación con gerentes, administradores y jefes de salas, de canal supermercado y mayorista (grandes superficies). Controlar, en el punto de venta, a jefes de equipos y supervisores de mercaderistas. Existiendo un constante feedback de las labores antes mencionadas, con el jefe de mercadeo, gerente de cuentas y con las distintas áreas comprometidas con el negocio de la compañía, en función del cumplimiento de los objetivos.     

· Responsable del proceso de pre-venta, venta y post-venta, trabajando en conjunto y en retroalimentación con las áreas internas de Marketing y Logística.

· Liderar equipos de mercaderistas, compuesto por 50 personas.

 


2008 – Diciembre 2010          Distribuidora Adelco                        Santiago                     
Gestor de Ventas 
Gestión en salas de Supermercados, sus distintas secciones: (Licores) Botillería, jardinería,  perfumería, limpieza, menaje y abarrotes.
Responsable de cadenas: Cencosud (Jumbo, Santa Isabel, Easy), D&S, Tottus, Unimarc y Mayorista Manuel Diez.  

2007 - Octubre 2008             Editorial  Océano de Chile S.A          Santiago
Inspector de cobranza
· Supervisión de gestiones de cobranza efectuadas por cobradores en terreno.
· Asignación y control de tareas a realizar, para cada cobrador.   

2002 - 2007                           Kitchen Pack Ltda.                                 Santiago
Supervisor de ventas área supermercados (Agosto 2002- Enero 2002)
Ejecutivo comercial área industrial (Enero 2003-Marzo 2007)
 Planificación, negociación y controlar a equipos de trabajo, en los puntos de ventas.

1997 -  2002           Laboratorios Garden House S. A                       Santiago                     

Gestor de ventas
Apoyar negociaciones con cadenas; farmalider  y Supermercados.
Supermercados Jumbo, D&S, Deca (La Serena).
 Gestión comercial en puntos de venta. Interactuando con jefes de sala, administradores y gerentes
1990 a 1996                   Recaudadora S.A.                                              Santiago
Área de cobranza judicial y prejudicial, de créditos consumo.
Cobranza telefónica y atención de público.

	Información personal

	



	Estado civil              :  Casado
Nacionalidad            :  Chileno
Licencia de conducir : Clase B, vehículo propio(año 2013)
Fecha de Nacimiento: 29 de Agosto de 1971
RUT                        : 08.419.172-8 
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